- Offre de Partenariat -

Saison 2016-2017



Etre partenaire du Rugby Olympique de Grasse, c’est :
- Soutenir un club de rugby historique (1963-2016) ;
- Soutenir un club semi-professionnel sain et ambitieux ;

- Soutenir un  Centre de Formation ou regne exigence
et respect ;

- Soutenir un club ayant un fort engagement citoyen ;
- Donner une image jeune et dynamique a son entreprise ;

- Profiter dune communication efficace aux niveaux local,
régional et national ;

- Bénéficier d’avantages fiscaux.



Tes atouts du Partenariat Sportif

- Technigue de communication efficace pour les entreprises

- Faire connaitre I'entreprise et récolter des retombées valorisantes en termes
d’'images

- Le sport est médiatique et convivial, support idéal pour prodiguer des valeurs
positives a la marque d’une entreprise

- Le Rugby est également associé a des valeurs telles que le partage, I'esprit
d’équipe, le respect, et la convivialité.

- Creéer un lien de proximité avec nos licenciés, bénévoles, dirigeants et spectateurs

C’est la raison pour laquelle l'efficacité d’'un partenariat sportif est pres de 3 fois

supérieure a celle de la publicité classique, qui reste souvent bien plus colteuse.




Tea offres de Partenariat du ROG

Type de Partenariat Contre-partie Communication

Ballon du Match

Déjeuner Partenaires

1 Banderole

2 Banderoles

Panneau 4x3m

Partenaire « Privilege »

Partenaire « VIP »

Partenaire « Rouge et Bleu »

Partenariat personnalisé

Maillots

Evenements

1 match

1 an

1 an

1an

1an

1 an

1 an

1 an

1 an

a négocier

a négocier

500 €

500 €

1500 €

2500 €

5000 €

5000 €

10 000 €

20 000 €

50 000 a
100 000€

Libre

Libre

Vente du Ballon du match signé par tous les joueurs de I'équipe
fanion + coup d'envoi du match + 10 places reservées au repas
d'avant match + Interview dans la gazette du ROG + Opération
commerciale : mise a I'hnonneur de votre enseigne

Invitation repas d'avant-match + emplacement sur panneau
partenaires publicitaire a I'entrée du stade

Banderole publicitaire autour du stade Perdigon + Invitation repas
d'avant-match + emplacement sur panneau partenaires publicitaire a
I'entrée du stade

Banderole publicitaire autour du stade Perdigon + Banderole
publicitaire & I'Ecole de Rugby + Invitation repas d'avant-match +
emplacement sur panneau partenaires publicitaire a l'entrée du
stade

Panneau d'affichage 4x3m au Stade Perdigon + Invitation repas
d'avant-match + emplacement sur panneau partenaires publicitaire a
I'entrée du stade

Avantages « Privilege » personnalisés

Avantages « VIP » personnalisés

Avantages « Rouge et Bleu » personnalisés

Personnalisation en fonction de la demande du partenaire.

Montant a négocier selon 'emplacement sur les maillots et selon les
catégories de maillots (équipe 1, équipe B, Ecole de Rugby)

Y

Avantage en communication a négocier lors d’événements
ponctuels (soirées, matchs, représentations, etc...)



Les dépenses en partenariat permettent des réductions d’'impéts :
66% des sommes versées, avec pour plafond 0,5% du CA HT réalisé en France métropolitaine.

Lorsque les dons excédent ces limites (entreprises et particuliers),
I'excédent est reporté successivement sur les 5 années suivantes.

. . . . Le colt pour votre
Si vous versez Votre avoir fiscal s’éleve a P
entreprise est de

1500 € 990 € 510 €
5000 € 3300 € 1 700€
10 000 € 6 600 € 3400 €
50 000 € 33 000 € 17 000 €

100 000 € 66 000 € 34 000 €



Evenements partenaires

Panneaux sur le stade 4x3m

LES PARTENAIRES DU R.0.G.
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Panneau partenaires publicitaire a I'entrée du stade






